Ohne angemessenen Ubergang lohnen sich PV-Batteriesysteme kiinftig nur noch - Abb. A
mit E-Auto und Warmepumpen. FUr Haushalte mit geringem Eigenverbrauch droht
ein Markteinbruch.

Energiekosten im Vier-Personen-Bestandshaus

Haushalt mit kleiner PV/Batterie*, ohne E-Auto/WP Haushalt mit grolzer PV/Batterie**, mit E-Auto/WP
Vergleichs- Kostensteigerung Vergleichs-
haushalt: zu Status quo haushalt:
ohne PV/Batterie 333 Euro/Jahr ohne PV/Batterie
ohne E-Auto/WP mit E-Auto/WP
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zu Status quo
281 Euro/Jahr
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Status Direkt- Null- Dynam. Status Direkt- Null- Dynam.
quo vermark- einspei- EV quo vermark- einspei- EV
tung sung tung sung
fixer dynam. fixer dynam.
Stromtarif Stromtarif Stromtarif Stromtarif
@ Grundpreis @ Netzentgelte @ Strombezugskosten @ Annuitat PV und Batterie Heizkosten @ Benzinkosten

Marktdienlichkeit der Fallvarianten

Erlduterung Vergutungsvarianten Marktsignal: Erlos Marktsignal: Bezug
und Strompreisregime der Einspeisung von Netzstrom
Status quo Feste Einspeisevergutung, fixer Stromtarif O
Nulleinspeisung Keine Einspeisung, fixer Stromtarif @] O
) Viertelstundenscharfe Abrechnung Y PY
Direktvermarktung der Einspeisung, fixer Stromtarif
oder dynamische
Einspeisevergiitung Viertelstundenscharfe Abrechnung der

Einspeisung, dynamischer Stromtarif

Handlungsempfehlung

Zielbild ist eine wirtschaftlich tragfahige Direktvermarktung mit Kosten von unter 50 Euro pro Jahr. Not-
wendig sind eine standardisierte Marktkommunikation, digitalisierte Prozesse sowie die sanktionierte
Verpflichtung der Verteilnetzbetreiber, dafir die Voraussetzungen zu schaffen. Die fixe Einspeisevergi-
tung als Ubergangslésung verhindert einen Markteinbruch. Sollte die Direktvermarktung die Wirtschaft-
lichkeitsschwelle nicht erreichen, kénnte sich als Riickfalloption eine Verpflichtung der Netzbetreiber
eignen, kleine Mengen zum aktuellen Bérsenstrompreis zu vermarkten.

Agora Energiewende (2026) basierend auf Fraunhofer ISE. *klein = 6 kWp; **grof3 = 10 kWp; WP = Warmepumpe



